代理商条件

具备一定规模的防水材料销售商店(或无商店但具备一定销售能力）。

具有一定规模的防水施工队伍也可以成为代理商，成为代理商我厂不收取押金及任何费用，订货即可。
我厂对代理商测试期为6个月，测试期间无销售额限制。

测试期间定货量无限制（订货超一吨，含运费，低于一吨自己        付运费）。

测试期间享受代理商的所有待遇。

客户如想测试成为代理商，首先购买半吨以上防水材料，然后  通知我厂工作人员，想做代理，并提供你的邮箱，我们会发邮件给你，作为成为测试代理商的证明，邮件具有法律效力。
六个月测试完后签订代理合同，签订期限为一年。

签订正式合同后，产品每月销售不低于0.5吨，（每年农历1月、10月、12月淡季除外）

代理商定制防水材料，每次订货超一吨，含运费，低于一吨自己付运费。

代理商定制卷材类材料，代理商承担运费，厂家不含任何运费。

代理商享受区域保护政策，厂家不会向代理区域发货。
代理商享受退货政策，才开始经营的代理商，如无能力经营可以退货，但必须保证货物没有过期（只退6个月以内的货物），保存合理无损坏，退货时需要代理商承担往返路费，外包装损坏换新包装及其他产生的费用。
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